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玻尿酸艾莉薇的费用(艾莉薇玻尿酸一般注射能保持多久)

颜值经济的到来加上“一次水光针等于4000张补水保湿面膜”等广告大面积地铺开
宣传让水光针、玻尿酸等医疗美容项目迅速走红。北京商报记者调查发现，为吸引
消费者获取利润，部分医疗美容机构推出低价优惠套餐。其中，北京凯润婷医疗美
容春节前后推出优惠套餐，包含玻尿酸、水光针和美白针等多个项目在内的套餐仅
为198元。据一位长期工作在美容医疗行业的医生表示，目前经过国家认证的注射
用水光针只有几种，出厂价均在千元以上。分析认为，以玻尿酸、水光针为代表的
医疗美容产品由市场定价，国家政策不干涉，这已经成为行业默认的规矩。低价套
餐的背后一方面是医疗美容机构低价招揽消费者，另一方面恐是价格陷阱。

低价诱饵

支付较低的价钱可以享受到多种医疗美容服务，低价医疗美容套餐的推出吸引了众
多消费者的购买，但北京商报记者通过近一段时间的走访调查发现，所谓的低价套
餐并非如此简单，里面存有不少猫腻。

根据北京凯润婷医疗美容优惠套餐显示，优惠套餐共分为98元、138元以及198元
三个档位。北京商报记者购买的198元套餐中包含玻尿酸、水光针、除皱针、光子
嫩肤、超声刀、白瓷娃娃、美白针、牛奶光以及冰点脱毛9个项目。查看9个医美项
目清单可以发现，套餐中包括的玻尿酸为0.5ml的国产品牌爱芙莱，除皱针和超声
刀均为单部位体验。消费者往往会在只有单边效果，整体效果不佳的情况下，在医
美机构工作人员的推荐下进行二次消费。

在走访过程中，一位同样购买套餐的消费者向北京商报记者表示，平时注射的1ml
玻尿酸容量就较少，效果也并不明显，如今套餐里的0.5ml玻尿酸更难有效果。“
玻尿酸本来就填得少，再吸收吸收就没有了，相当于白做项目。”上述消费者说道
。上述消费者的说法在北京凯润婷医疗美容工作人员处得到证实。根据工作人员表
示，0.5ml容量的玻尿酸只有一点效果，成分主要是麻药，打完就蒸发掉了。

事实上，不仅是玻尿酸项目藏有“猫腻”，套餐中的除皱项目也存在一些问题。据
一位长期在凯润婷医疗美容进行医美项目的消费者介绍，优惠套餐中的除皱项目为
单部位除皱，比如注射左太阳穴或右太阳穴;颈部被划为了8个部分，进行颈部的除
皱，就是1/8的效果。在这种情况下，消费者通常会为了整体效果，抱着已经来了
的心态，另外支付费用进行全套项目体验。在走访过程中，一位来自北京的陈女士
想进行眼部除皱，但由于套餐中的项目仅为单部位除皱，因此只能再支付299元进
行双眼部除皱。

除上述情况外，套餐项目体验过程中向消费者推荐美容产品也常有发生。据消费者
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李女士介绍，注射完水光针后，医师会极力推荐面膜等美容产品。“在医师不断推
荐下，考虑到面膜属于日常消费品，就花费198元购买了北京凯润婷医疗美容销售
的面膜。”

除此之外，医师对消费时限的说法不一也成为消费隐患。据北京凯润婷医疗美容的
医师介绍，该套餐在下单后有半年的有效期;而据一位消费者透露，9个项目中的个
别项目仅有3个月有效期。业内分析认为，民营整形医院往往会推出低价优惠活动
来吸引消费者，但整形美容市场产品较为混乱，消费者在选择医院和产品的时候要
慎重。

乱象丛生

颜值经济让医美行业拥有了更广阔的市场。其中，以水光针、玻尿酸和美白针为代
表的微整形项目更是受到众多消费者喜爱。据《新氧2017医美行业白皮书》数据显
示，2016-2017年全球医疗美容的消费人次增长约为7%，而中国消费人次增长约
为42%。以目前综合类医疗美容医院消费项目比例来说，非手术和手术消费比例为
9：1。其中，非手术项目中过半为注射项目。

巨大的市场前景让众多商家看到商机，纷纷推出水光针、玻尿酸和美白针等产品。
商家过多导致市场竞争激烈，为吸引消费者，部分商家便推出低价优惠活动。不过
，这种低价套餐往往只是吸引消费者到店消费的一种手段，美容效果并不突出。北
京凯润婷医疗美容的一医师向北京商报记者表示，198元的套餐包含如此多项目，
主要是因为套餐产品和其他产品的针对性不一样，套餐只是体验项目，消费者需要
有长期效果的话还是要购买疗程项目。

新消费

微信号：Newconsumer

由《中国经营报》快消连锁版组打造

挖掘消费行业新趋势、新机会与新模式

打造快消业与连锁业上下游良性联动的新型生态圈

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    2 / 2

http://www.tcpdf.org

